
 
 

   

   

 
 IHRE AUFGABEN 

 Betreuung der internationalen Kun-
den (Akquisitions- und Beratungsge-
spräche) 

 Weiterentwicklung und Ausbau des 
internationalen Geschäfts 

 Umsatzverantwortung für den ent-
sprechenden Kundenstamm, Reali-
sierung der Verkaufsziele 

 Führen von Strategiegesprächen und 
Jahresgesprächen mit den Kunden 

 Erstellung von Budget- und Umsatz-
planung  

 Umsetzung von Verkaufsstrategien 
und Marketingmaßnahmen 

 Erarbeitung von Produkt-, Markt-, 
Wettbewerbs- und Potenzialanaly-
sen 

 Teilnahme an Messen und Schulun-
gen  

 IHR PROFIL 

 Sie haben ein abgeschlossenes 
BWL-Studium oder eine ver-
gleichbare Qualifikation 

 Sie verfügen über mehrjährige Er-
fahrung im nationalen oder inter-
nationalen Vertrieb und Marke-
ting von produzierenden FMCG-
Unternehmen 

 Sie besitzen eine gute Kommuni-
kationsfähigkeit, auch in unter-
schiedlichen Kulturkreisen (inter-
kulturelle Kompetenz) 

 Persönlich zeichnen Sie sich durch 
eine kunden- und vertriebsorien-
tierte Arbeitsweise aus  

 Sie sind ein Organisationstalent, 
haben ein sicheres Auftreten und 
Teamgeist 

 Der sichere Umgang mit allen 
gängigen MS Office-Programmen 
gehören für Sie zum selbstver-
ständlichen Arbeitsrepertoire  

 Verhandlungssichere Englisch-
kenntnisse in Wort und Schrift 
sowie idealerweise eine weitere 
Fremdsprache runden Ihr Profil 
ab 

 

 

 

Wir bieten ein dynamisches Ar-
beitsumfeld, Gestaltungsspiel-
raum und eine offene Unterneh-
menskultur ohne starre Struktu-
ren. Haben Sie sich wiederer-
kannt? Dann freuen wir uns auf 
Ihre Bewerbung unter Angabe 
Ihres Gehaltswunsches und Ihres 
möglichen Eintrittstermins an: 

LOGOCOS Naturkosmetik AG 
Personalabteilung 
Zur Kräuterwiese 6 
31020 Salzhemmendorf 

oder per Email 
im PDF-Format an 
bewerbung@logocos.de 

 
Erfahren Sie mehr über uns                        
und unsere Leidenschaft für                    
Naturkosmetik auf                              
www.logocos.de 

 

 

 

ÜBER UNS 
Die LOGOCOS Gruppe zählt zu 
den führenden Herstellern von 
Naturkosmetik. Die Produkte 
unserer Marken LOGONA, 
SANTE, Heliotrop, FITNE und 
Ihre Klassiker werden von Ver-
brauchern mit höchsten An-
sprüchen an Natürlichkeit welt-
weit geschätzt und stehen für 
Qualität und Innovation. 

WIR SUCHEN SIE! 
Zur Unterstützung unseres Vertriebs-

teams in Hannover suchen wir zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt zunächst be-

fristet für ein Jahr eine/n fachkompeten-

te/n und engagierte/n 

 

Senior Key Account Manager/in International 

mailto:bewerbung@logocos.de
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